
ПРОГРАММА
ДИЛЛЕРСКОЙ КОНФЕРЕНЦИИ

10:00-13:30
11:30-12:00
13:30-14:30
14:30-15:30
15:30-16:00
16:00-17:45

18:30
19:00-00:00

00:00

17/02
пятница

Конференция (основная часть)
Кофе-брейк
Обед
Конференция (продолжение)
Кофе-брейк
Дискуссионный клуб. Вопросы-Ответы
Трансфер в ресторан
Гала-ужин
Трансфер в гостиницу

09:00-10:00
10:00-15:00

10:00 /11:00
13:00 /14:00

15:50
16:30-19:00

19:30

18/02
суббота

Завтрак
Диалог с руководством.
Круглый стол (по желанию)
Экскурсия на завод и по городу (по желанию) 2 группы
Обед 2 группы
Трансфер
Активный отдых
Трансфер в гостиницу



Спикер: 
Шлиссер Сергей Валерьевич

ВЧЕРА
СЕГОДНЯ
ЗАВТРА

Д И С Т Р И Б Ь Ю Т О Р С К А Я  К О Н Ф Е Р Е Н Ц И Я  2 0 2 3  У Ф А



ОБЩАЯ
ПЛОЩАДЬ
ЗАВОДА
(Га)

2.92019
2023 4.1+41%



ОБЪЁМ
ЁМКОСТНОГО
ПАРКА

3 0822019
2023 4 490+46%



МОЩНОСТЬ
ПРОИЗВОДСТВА
РЕАКТОРНОГО ПАРКА
(шт)

292019
2023 46+59%



МОЩНОСТЬ
ПРОИЗВОДСТВА
(тонн в год)

22 0002019

Смазки

2023 57 300

59 8702019

Масла

2023 92 160
+54%

+160%



МОЩНОСТЬ
ПРОИЗВОДСТВА
РОЗЛИВА И ФАСОВКИ
(тонн в год)

25 5472019

Смазки

2023 57 924

39 3602019

Масла

2023 88 560
+125%

+127%



СКЛАДКАЯ
МОЩНОСТЬ
(шт.)

600
1 700

2019
2022
2023 2 400

+300%



ЧИСЛЕННОСТЬ
ПЕРСОНАЛА
(человек)

1542019
2023 280+82%



ОПЫТНО-
ПРОМЫШЛЕННОЕ
ПРОИЗВОДСТВО

ВВЕДЕНИЕ НОВЕЙШИХ 
ВЫСОКОТЕХНОЛОГИЧНЫХ ПРОДУКТОВ

Отработка: рецептур, технологий, режимов.

МАЛОТОННАЖНОЕ ПРОИЗВОДСТВО

ПРЕДПРОИЗВОДСТВЕННАЯ ПОДГОТОВКА. 
Отработка технологического процесса малыми объемами 
для масштабного производства больших объемов.

ПРОИЗВОДСТВЕННАЯ МОЩНОСТЬ ОПП 130 тонн в месяц
товарного продукта



Пластичные смазки

АССОРТИМЕНТ
МАТРИЦЫ
СМАЗОК
(SKU ед.)

572019
2023 141+147%



Фасованных масел

АССОРТИМЕНТ
ФАСОВАННЫХ
МАСЕЛ
(SKU ед.)

3242019
2023 412+27%



УВЕРЕННОСТЬ
В НАСТОЯЩЕМ!

ОТЛИЧНОЕ ЦЕНОВОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ 
в премиальном сегменте

+30% ПОСТОЯННЫЙ ПРИРОСТ 
количества премиальных продуктов 2019-2022

МОЩНОСТИ ЗАВОДА, КОТОРЫХ ВСЕГДА ДОСТАТОЧНО!

НАДЕЖНЫЙ ПАРТНЕР с производством полного цикла

БРЕНД С 20 ЛЕТНЕЙ ИСТОРИЕЙ, которому можно доверять

Умение слышать и слушать своих партнеров



УВЕРЕННОСТЬ В НАСТОЯЩЕМ!



Спикер: 
Кириченко Павел

МАРКЕТИНГ • 2023

ОБРАЗ
DEVON

Д И С Т Р И Б Ь Ю Т О Р С К А Я  К О Н Ф Е Р Е Н Ц И Я  2 0 2 3  У Ф А



БАШКИРИЯ – КОЛЫБЕЛЬ
НЕФТЯНОЙ ПРОМЫШЛЕННОСТИ РФ

РЕСПУБЛИКА БАШКИРИЯ ЯВЛЯЕТСЯ ЛИДЕРОМ 
по объемам нефтепереработки в России и Европе

В СПИСКЕ РЕСПУБЛИКАНСКИХ ПРИОРИТЕТОВ 
МНОЖЕСТВО ПРОЕКТОВ направленных на модернизацию 
и развитие нефетехмической отрасли с общим объемом 
инвестиций более чем 200 млрд руб

РЕГИОН ЗАНИМАЕТ ОДНО ИЗ ЛИДИРУЮЩИХ МЕСТ
по ВУЗам нефтяной и химической направленности 
подготовки специалистов

КАДРОВЫЙ РЕЗЕРВ И ПОТЕНЦИАЛ УФЫ
в области производства высокотехнологичных 
смазочных материалов уникален



ПРЕИМУЩЕСТВА ЛОКАЦИИ

РАСПОЛОЖЕНИЕ В г. Уфа НАИБОЛЕЕ БЛАГОПРИЯТНО
с точки зрения доступности сырьевой базы, 
а также её логистики, что позволяет, в том числе, 
обеспечить уникальное рыночное предложение

DEVON РАСПОЛОЖЕН В НЕПОСРЕДСТВЕННОЙ БЛИЗОСТИ 
к регионам в которых сконцентрированы стратегические 
промышленные предприятия–потребители смазочных
материалов, что способствует повышению узнаваемости бренда

МЫ ЯВЛЯЕМСЯ ЭКСПЕРТОМ С 20-ЛЕТНИМ ОПЫТОМ 
в разработке, производстве и поставках качественных 
смазочных материалов В2В сегмента федерального уровня



КРУПНЕЙШИЕ ПРОЕКТЫ



МИССИЯ И ЦЕЛИ

НАША МИССИЯ – это обеспечение стратегической безопасности 
российской промышленности путем разработки, производства 
и внедрения в ключевые отрасли смазочных материалов высочайшего
 качества, превосходящего существующие современные отраслевые 
требования, формируя стандарты будущего

ЗА ПОСЛЕДНИЕ ГОДЫ DEVON провел комплексный аудит своих разработок, 
модернизировал существующую лабораторию и производственные 
мощности до международных стандартов. 
Используя наработанную экспертизу, мы приняли решение – 
обеспечить возможность доступа рынку к качественному продукту 
массового PVL и CVL сегмента, сделать его заметнее

НАМИ СОЗДАНЫ ПРОДУКТЫ которые по своим свойствам и характеристикам 
существенно превышают текущие требования отраслевых стандартов 
и предложения конкурентов



Спикер: 
Кириченко Павел

МАРКЕТИНГ • 2023

СТРАТЕГИЧЕСКОЕ
ПОЗИЦИОНИРОВАНИЕ

Д И С Т Р И Б Ь Ю Т О Р С К А Я  К О Н Ф Е Р Е Н Ц И Я  2 0 2 3  У Ф А



ИЗМЕНЕНИЕ СТРУКТУРЫ
ПОТРЕБЛЕНИЯ 2021-2023, тыс. т

ПОТЕНЦИАЛ ИМПОРТОЗАМЕЩЕНИЯ 
≈ 200-250 тыс. т 

Большую часть этого потенциала 
имеют ВОЗМОЖНОСТЬ РЕАЛИЗОВАТЬ 
НЕЗАВИСИМЫЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ

ОСНОВНОЕ ПРЕИМУЩЕСТВО 
в импортозамещении 
у независимых производителей – 
ОПЕРАТИВНОСТЬ, ГИБКОСТЬ

2023
2022
2021

950
900
850

ВИНК

2023
2022
2021

0
50
190

ЛОКАЛИЗОВАННЫЕ МЕЙДЖЕРЫ

2023
2022
2021

100
300
400

ИМПОРТ

2023
2022
2021

650
480
360

НЕЗАВИСИМЫЕ БЛЕНДЕРЫ



ПРОГНОЗ ПОТРЕБЛЕНИЯ
СМ в РФ 2023

МЫ ОЖИДАЕМ КОРРЕКЦИЮ РЫНКА 
до уровня 2019-20 гг.

РОСТ СВЯЗАН с:
∙ Восстановлением экономики 

после санкционного давления
∙ Международные торговые отношения

на завершающем этапе переориентации
на альтернативные рынки

∙ Нивелирован фактор влияния COVID-19

2019          2020          2021          2022          2023

ОБЪЕМ ПОТРЕБЛЕНИЯ СМ в РФ
ПРОГНОЗ тыс.тонн

CVL PVL IND 661

336

722

642

326

701

670

340

731

636

330

702

640

350

710



102 - Прочие 
12 - Idenitsu
10 - Liqui Moli

46 - Lukoil
31 - Gazpromneft
12 - Rosneft

59 - Shell
18 - Total
18 - Mobil
16 - GP Castrol 136 91

111

PVL 
КАРТИНА РЫНКА

2023 ГОД – ЭТО ФОКУС 
на сложных синтетических продуктах, 
время возможностей, особенно 
В КАЧЕСТВЕ ИМПОРТОЗАМЕЩЕНИЯ

НЕДОСТАТКИ ВИНК – 
ограниченный потенциал производственных 
мощностей в связи с СО

ВЕРОЯТНО ПОЯВЛЕНИЕ ИМПОРТЕРОВ 
из Индии, Турции, стран БВ

Производители заявившие 
об уходе из РФ в 2022 г.



99%

ПОКРЫТИЕ РЫНКА CVL
По отраслям и сегментам 

АТП

Строительство

ГОК

СХ

ЖД

Судовой

Прочие

Структура
рынка CVL Сегмент Моторное

HDMO
Трансмиссионные

и редукторные Гидравлические Смазки
Сегмент 

объема 2021
тыс.тн

массовый
топ
массовый
топ
массовый
топ
массовый
топ
массовый
топ
массовый
топ
массовый
топ

172
26
96
17
85
15
42
7
90
1
45
1
57
2

АССОРТИМЕНТНОЕ
ПОКРЫТИЕ

Есть продуктовое
предложение Девон 
для массового сегмента

Есть продуктовое 
предложение Девон 
для ТОП-Премиального

Предложение
отсутствует



96%

ПОКРЫТИЕ РЫНКА IND
По отраслям и сегментам 

Машиностроение

Нефтедобыча

Деревообработка

Металлургия

Электроэнергетика

Целлюлозно
бумажная

Нефтепереработка
и нефтехимия

Пластмассовые изделия

Цементная

Структура
рынка IND Сегмент Моторное

HDMO
Трансмиссионные

и редукторные Гидравлические Смазки
Сегмент 

объема 2021
тыс.тн

массовый
топ
массовый
топ
массовый
топ
массовый
топ
массовый
топ
массовый
топ
массовый
топ
массовый
топ
массовый
топ

172
33
74
11
16
5
63
3

147
2
12
2
11
2
5
2
4
1

АССОРТИМЕНТНОЕ
ПОКРЫТИЕ

Есть продуктовое
предложение Девон 
для массового сегмента

Есть продуктовое 
предложение Девон 
для ТОП-Премиального

Предложение
отсутствует



НОВЫЙ ДИЗАЙН PVL

Devon Speed Master

Devon FAVORITE 



НОВЫЙ ДИЗАЙН CVL/IND

Devon Polar Hydraulic Synth
Devon Hydraulic HVLP Synth

Devon UTTO Synth
Devon TO-4 Synth

Devon Compressor VDL Synth

Devon Reducer CLP Synth

Devon Extensive LD
Devon Extensive LA 
Devon Extensive HC

Devon Transmission Long Life



ЦЕНОВОЕ ПОЗИЦИОНИРОВАНИЕ 
PVL



ЦЕНОВОЕ ПОЗИЦИОНИРОВАНИЕ 
CVL



ЦЕНОВОЕ ПОЗИЦИОНИРОВАНИЕ 
IND



УВЕРЕННОСТЬ В НАСТОЯЩЕМ!



PVL
АССОРТИМЕНТ
НОВЫЕ ТЕХНОЛОГИИ

Спикер:
Виктор Зарайченко

Д И С Т Р И Б Ь Ю Т О Р С К А Я  К О Н Ф Е Р Е Н Ц И Я  2 0 2 3  У Ф А



PVL / СИТУАЦИЯ НА РЫНКЕ

РЫНОК ПОКИНУЛО МНОЖЕСТВО ИМЕНИТЫХ БРЕНДОВ, 
создался вакуум, проверить подлинность более невозможно

РЫНОК НАВОДНИЛА МАССА NO NAME БРЕНДОВ, 
без истории, сомнительного качества

КОНЕЧНЫЙ ПОТРЕБИТЕЛЬ ОКАЗАЛСЯ В СИТУАЦИИ ХАОСА, 
где выбор масла для замены ушедшего импорта – неочевиден

ДОХОДЫ НАСЕЛЕНИЯ РФ НЕ ВЫРОСЛИ, 
потребитель старается экономить на ТО автомобиля



PVL / ЧТО ПРЕДЛАГАЕМ МЫ?!

Очень высокое качество выпускаемой продукции, 
собственная лаборатория, арбитражные пробы

Продукты построены на 3, 4, 5 группах базового масла

Открытость производства, 
20 летняя история

Мы несем ответственность за качество продукции

Демократичное ценообразование

Расположение производства, РФ, Уфа



НОВЫЙ ДИЗАЙН

PREMIUM

• было принято решение СМЕНИТЬ НАПИСАНИЕ с кирилицы на латинское
• «Завод смазочных материалов» БОЛЬШЕ НЕ ИСПОЛЬЗУЕТСЯ

ДОПОЛНИТЕЛЬНО
• разработан СОВРЕМЕННЫЙ ДИЗАЙН ЭТИКЕТКИ 
• основные ФЛАГМАНСКИЕ ТЕХНОЛОГИИ ВЫДЕЛЕНЫ в читабельный вид. 
• РАСШИРЕНА СПЕЦИФИКАЦИЯ OEM.

НОВЫЕ БОЧКИ 180 кг (205л), 50кг (55л)

ЦВЕТ КАНИСТРЫ канистры SPEEDMASTER и FAVORITE
приобрели свой УНИКАЛЬНЫЙ ЦВЕТ КАНИСТРЫ
для большей узнаваемости



ESTER PAO HYDRO
CKRACKING

полностью
синтетические

соединения
полиальфаолефины гидрокрекинг

ТЕХНОЛОГИЯ ТРОЙНОЙ ЗАЩИТЫ
triple defence technology



ТЕХНОЛОГИЯ ТРОЙНОЙ ЗАЩИТЫ
triple defence technology

ESTER5%
20-40%

10%
PAO

Additives
OTHER Hydrocracking

SPEED MASTER
Cинтетическое моторное масло



ТЕХНОЛОГИЯ ТРОЙНОЙ ЗАЩИТЫ
triple defence technology

ГАРАНТИРОВАННЫЙ МЕЖСЕРВИСНЫЙ
ИНТЕРВАЛ 15 000 КМ

ESTER+PAO

ИДЕАЛЬНО ДЛЯ ТУРБИРОВАННЫХ АВТО



ПЕРЕДОВЫЕ ТЕХНОЛОГИИ ЗАЩИТЫ
advanced protection technology

Hydrocracking90%
10% Additives

FAVORITE
Полностью синтетическое моторное масло



ЗАЩИТА В ГОРОДСКОМ ТРАФФИКЕ

ВЫСОКИЕ МОЮЩИЕ СВОЙСТВА

ЛЕГКИЙ ХОЛОДНЫЙ ПУСК

ПЕРЕДОВЫЕ ТЕХНОЛОГИИ ЗАЩИТЫ
advanced protection technology



Ford WSS-M2C 913-D (+A/B/C)
Jaguar/Land Rover STJLR.03.5003
Volvo VCC 95200377
BMW Longlife-01 FE
Fiat 9.55535-G1 • Renault RN0700

ACEA  A5/B5

BMW Longlife-12 FE
Jaguar/Land Rover STJLR.03.5007
Fiat 9.55535 -DS1/-GS1
Ford WSS-M2C 950-A

V Гр. БМ 
+ IV Гр. БМ 
+ III Гр. БМ

V Гр. БМ 
+ IV Гр. БМ 
+ III Гр. БМ

V Гр. БМ 
+ IV Гр. БМ 
+ III Гр. БМ

0W-30

0W-20

0W-30 ACEA  C2/C3

VW 508 00/509 00 • Porsche C20
Volvo VCC RBS0-2AE • MB 229.71
BMW LL-17 FE+ • Ford WSS-M2C 948-B
Jaguar / Land Rover STJLR.03.5004

API  SN+
ACEA  C5

АССОРТИМЕНТ
Speed Master 2023



VW 502 00/505 00
RN 0700/0710
MB 229.5 • BMW LL 01
Porsche A40
Renault 0700/0710

0W-40
0W-30

V Гр. БМ + IV Гр. БМ + III Гр. БМ

API  SN
ACEA  A3/B4

VW 504 00/507 00
MB 229.51/229.52
BMW LL-04 • Fiat 9.55535-S3/S1
GM Dexos 2
Porsche C30

5W-30
V Гр. БМ + IV Гр. БМ + III Гр. БМ

ACEA  C3

Chrysler MS-6395
Ford WSS-M2C 962-A1
Fiat 955535-CR1
GM Dexos1 Gen 2

Honda • Hyundai
Isuzu • Kia • Mazda
Mitsubishi • Nissan
Subaru • Toyota

0W-20
5W-20

V Гр. БМ + IV Гр. БМ + III Гр. БМ

API  SP
ILSAC GF-6A

АССОРТИМЕНТ
Speed Master 2023



Ford WSS-M2C 913-D (+A/B/C)
Jaguar/Land Rover STJLR.03.5003
Volvo VCC 95200377
Fiat 9.55535-G1

5W-30
III Гр. БМ

ACEA  A5/B5

GM Dexos1 Gen 2

Honda • Hyundai
Isuzu • Kia • Mazda
Mitsubishi • Nissan
Subaru • Toyota

5W-30
III Гр. БМ

API  SP
ILSAC GF-6

VW 502 00/505 00
MB 229.5 •  BMW LL 01
Porsche A40 •  Renault 0700/0710

5W-30
5W-40

10W-40
III Гр. БМ

API  SN
ACEA  A3/B4

АССОРТИМЕНТ
Favorite 2023



УВЕРЕННОСТЬ В НАСТОЩЕМ!



СVL
АССОРТИМЕНТ
НОВЫЕ ТЕХНОЛОГИИ

Спикер: 
Виктор Зарайченко

Д И С Т Р И Б Ь Ю Т О Р С К А Я  К О Н Ф Е Р Е Н Ц И Я  2 0 2 3  У Ф А



CVL / СИТУАЦИЯ НА РЫНКЕ

РЫНОК ПОКИНУЛО МНОЖЕСТВО ИМЕНИТЫХ БРЕНДОВ, 
создался вакуум

РЫНОК CVL НАСЫЩЕН БОЛЬШИМ КОЛИЧЕСТВОМ
ЕВРОПЕЙСКОЙ ТЕХНИКИ, которой требуются качественные СМ 
с увеличенным интервалом замены

ТРАНСПОРТНЫЕ ПАРКИ НЕ ГОТОВЫ ПЕРЕПЛАЧИВАТЬ
ЗА ПРОДУКЦИЮ ИМЕНИТЫХ БРЕНДОВ, 
завезенную параллельно, т.к. это ведет к существенному
увеличению затрат на обслуживание

ТРАНСПОРТНЫЕ ПАРКИ СТРЕМЯТСЯ УДЕРЖАТЬ ЗАТРАТЫ
НА ОБСЛУЖИВАНИЕ АВТО на уровне 2021 года, 
чтобы не терять рентабельность



CVL / ЧТО ПРЕДЛАГАЕМ МЫ?!

Очень высокое качество выпускаемой продукции, 
собственная лаборатория, арбитражные пробы

Продукты построены на 3, 4  группах базового масла

Открытость производства, 
20 летняя история

Мы несем ответственность за качество продукции

Демократичное ценообразование

Расположение производства, РФ, Уфа



EXTENSIVE PROGRESSIVE DIESEL

полностью синтетическое
моторное масло

полусинтетическое
моторное масло

полусинтетическое
моторное масло

E8
E11 ∙ E4

E7
CI-4

CI-4
CH-4 ∙ CF-4

 CD ∙ CC

ГЛОБАЛЬНОЕ
ПОЗИЦИОНИРОВАНИЕ



АССОРТИМЕНТ
Extensive LD / LA

Hydrocracking65%
20% РАО
15% Additives

EXSTENSIVE LD / LA



Hydrocracking85%
15% Additives

EXSTENSIVE HC

АССОРТИМЕНТ
Extensive HC



АССОРТИМЕНТ
Extensive 2023

ПОЛНОСТЬЮ СИНТЕТИЧЕСКОЕ 
МОТОРНОЕ МАСЛО 

ДЛЯ ДИЗЕЛЬНЫХ ДВИГАТЕЛЕЙ
коммерческой техники, создано 
на основе полиальфаолефинов 

и синтетических масел III группы, 
превосходит жесткие требования 

ведущих мировых 
автопроизводителе

ПОЛНОСТЬЮ СИНТЕТИЧЕСКОЕ 
МОТОРНОЕ МАСЛО 

ДЛЯ ДИЗЕЛЬНЫХ ДВИГАТЕЛЕЙ
коммерческой техники, 

гарантирующее продленный ресурс 
и увеличенные интервалы замены. 
Совместимо с системами доочистки 

выхлопных газов

СИНТЕТИЧЕСКОЕ 
МОТОРНОЕ МАСЛО 

ДЛЯ ДИЗЕЛЬНЫХ ДВИГАТЕЛЕЙ
коммерческой техники, 

обеспечивает превосходную защиту 
от износа и продленный интервал 

замены

LD HCLA



DAF REQUIREMENTS ∙ DEUTZ DQC III-10 ∙ MAN M 3277
MB-APPROVAL 228.5 ∙ MACK EO-N ∙ MTU OIL CATEGORY 3
RVI RLD-2 ∙ SCANIA LDF-3 ∙ VOLVO VDS-3 ∙ API CI – 4 ∙ ACEA E4/E7

EXTENSIVE LD
SAE 10W-30 ∙ SAE 5W-30 ∙ SAE 10W-40
SAE 0W-40 ∙ SAE 5W-40 ∙ SAE 15W-40

IV Гр. БМ + III Гр. БМ 

CAT ECF-3 ∙ CUMMINS CES 20081 ∙ DAF PX EURO VI REQUIREMENTS
DEUTZ DQC IV-10LA ∙ IVECO TRUCKS REQUIRING ACEA E6, E7, E9 ∙ JASO DH-2
MAN M 3271-1 ∙ MAN M 3477 ∙ MAN M 3677 ∙ MB-APPROVAL 228.31 
MB-APPROVAL 228.51 ∙ MTU OIL CATEGORY 3.1 ∙ MACK EO-M PLUS
MACK EO-N PREMIUM PLUS ∙ MACK EO-O PREMIUM PLUS
RVI RLD-3 SCANIA LDF-4 ∙ VOLVO CNG ∙ VOLVO VDS-4 ∙ FORD WSS-M2C213-A1 
API CK - 4 ∙ ACEA E8/E11

EXTENSIVE LА
SAE 10W-30 ∙ SAE 5W-30 ∙ SAE 10W-40
SAE 0W-40 ∙ SAE 5W-40 ∙ SAE 15W-40

IV Гр. БМ + III Гр. БМ 

DAF REQUIREMENTS ∙ DEUTZ DQC III-10 ∙ MAN M 3277 ∙ MB-APPROVAL 228.5 
MTU OIL CATEGORY 3 ∙ MACK EO-N ∙ RVI RLD-2 ∙ SCANIA LDF-3
VOLVO VDS-3 ∙ API CI – 4 ∙ ACEA E4/E7

EXTENSIVE НС
SAE 5W-30 ∙ SAE 10W-40 ∙ SAE 15W-40

III Гр. БМ 

АССОРТИМЕНТ
Extensive 2023



EXTENSIVE LD

PAO + HC

Увеличенный межсервисный интервал

Превосходит требования мировых производителей

Усиленные моющие свойства

Усиленные противоизносные свойства

Экономически эффективен для бизнеса

Отличное решение для импортозамещения



PAO + HC

Увеличенный межсервисный интервал

Превосходит самые актуальные требования
мировых производителей

Усиленные противоизносные свойства

Экономически эффективен для бизнеса

Совместим с системами доочистки
выхлопных газов

Отличное решение для импортозамещения

EXTENSIVE LA



HC база

Гарантированный межсервисный интервал

Идеален для LCV (легкий коммерческий транспорт)

Усиленные моющие свойства

Усиленные противоизносные свойства

Экономически эффективен для бизнеса

Отличное решение для импортозамещения

EXTENSIVE HC



УВЕРЕННОСТЬ В НАСТОЯЩЕМ!



NEW
TRANSMISSION
PVL

Спикер:
Виктор Зарайченко

Д И С Т Р И Б Ь Ю Т О Р С К А Я  К О Н Ф Е Р Е Н Ц И Я  2 0 2 3  У Ф А



TRANSMISSION / СИТУАЦИЯ НА РЫНКЕ

РЫНОК ПОКИНУЛО МНОЖЕСТВО
ИМЕНИТЫХ ЕВРОПЕЙСКИХ БРЕНДОВ

ПАРК ЛЕГКОВЫХ АВТОМОБИЛЕЙ С АКПП 
ПРОДОЛЖАЕТ УВЕРЕННО РАСТИ, 
в т.ч. за счет параллельного импорта

РЕГЛАМЕНТЫ ЗАМЕНЫ МАСЛА В АКПП 
ОСТАЮТСЯ НЕИЗМЕННЫ, 
масло необходимо менять каждые 50 – 60 тыс. км

ДОХОДЫ НАСЕЛЕНИЯ РФ НЕ ВЫРОСЛИ, 
потребитель старается экономить на ТО автомобиля

ПОТРЕБИТЕЛЬ ПО ПРЕЖНЕМУ СТРЕМИТЬСЯ КУПИТЬ 
КАЧЕСТВЕННОЕ МАСЛО ДЛЯ СВОЕГО АВТОМОБИЛЯ, 
чтобы продлить срок работы агрегатов



TRANSMISSION / ЧТО ПРЕДЛАГАЕМ МЫ?!

Очень высокое качество выпускаемой продукции, 
собственная лаборатория, арбитражные пробы

Продукты построены на 3,4 группах базового масла

Самые актуальные спецификации производителей

Мы несем ответственность за качество продукции

Справедливое ценообразование

Отличное предложение для импортозамещения



DEVON SUPER TRANSMISSION
ATF DEXRON VI

Полностью синтетическое трансмиссионное масло 
на основе полиальфаолефинов (ПАО),  для автоматических коробок передач

Ford MERCON® LV • GM DEXRON®-VI 
Применяется в АКПП, где требуется JASO 1A (03), JASO 1A LV(13), включая: 
Toyota T III, T IV, WS • Mitsubishi SP II, IIM, III, IV, PA, J3 • Mazda ATF M-III, M-V, FZ; 
Honda/Acura DW 1/Z 1 • Nissan Matic D, J, S • JWS 3314/3317/ 3309
Suzuki AT Oil 5D06, 2384K • Isuzu; Subaru F6; Red 1 • Hyundai/Kia SP III, SP IV 

Также подходит для использования в 6-, 8- и 9-ступенчатых АКПП Audi, BMW, 
Mini-Cooper, Jaguar, Peugeot/Citroen, Saab, Volvo, VW, Porsche; 
а также в 7- и 9-ступенчатых автоматических коробках передач от Mercedes 
Benz и всех автомобилей, где требуется Dexron III или Mercon SP. 



DEVON
CVT

Полностью синтетическое трансмиссионное масло 
на основе полиальфаолефинов (ПАО), 
для бесступенчатых вариаторных трансмиссий

Toyota CVT Fluid TC • Toyota CVT Fluid FE • Nissan CVT Fluid NS-1 • Nissan CVT 
Fluid NS-2 • Nissan CVT Fluid NS-3 MMC DIAQUEEN ATF SP-III
MMC DIAQUEEN CVT Fluid J1 • MMC DIAQUEEN CVT Fluid J4 
MMC DIAQUEEN CVT Fluid J4+ • Mazda CVTF 3320 Subaru i-CVT Fluid
Subaru i-CVT FG • Subaru Lineartronic High Torque Chain CVTF 
Daihatsu AMMIX CVT Fluid DC • Daihatsu AMMIX CVT Fluid DFE
Suzuki CVT Fluid 3320 • Suzuki CVT Fluid Green 1 • Suzuki CVT Fluid Green 2
Suzuki CVTF TC • Suzuki NS-2 • Honda HCF-2* Chrysler NS-2 • Chrysler CVTF+4
Mini Cooper EZL799 • Ford CVT23; MB 236.20



ПРЕИМУЩЕСТВА

PAO + HC

Гарантированный
межсервисный интервал

Превосходит требования
мировых производителей

Усиленные противозадирные
свойства

Усиленные противоизносные
свойства

Стабильные
вязкостные характеристики

Высокая эффективность
в холодном климате

Топливная экономичность

Продление ресурса АКПП

Отличное решение
для импортозамещения



NEW
TRANSMISSION
CVL

Спикер:
Виктор Зарайченко

Д И С Т Р И Б Ь Ю Т О Р С К А Я  К О Н Ф Е Р Е Н Ц И Я  2 0 2 3  У Ф А



TRANSMISSION / СИТУАЦИЯ НА РЫНКЕ

РЫНОК ПОКИНУЛО МНОЖЕСТВО
ИМЕНИТЫХ ЕВРОПЕЙСКИХ БРЕНДОВ

ПАРК ЕВРОПЕЙСКОГО КОММЕРЧЕСКОГО ТРАНСПОРТА
СОХРАНИЛСЯ И ЭКСПЛУАТИРУЕТСЯ В ПОЛНОЙ МЕРЕ, 
требуются качественные синтетические продукты для основных узлов

РЕГЛАМЕНТЫ ЗАМЕНЫ МАСЛА В МКПП И РЕДУКТОРАХ 
ОСТАЮТСЯ НЕИЗМЕННЫ, 
требуются продленные интервалы замены

ТРАНСПОРТНЫЕ ПАРКИ И ПРЕДПРИЯТИЯ
СТРЕМЯТСЯ ОПТИМИЗИРОВАТЬ РАСХОДЫ, 
на содержание техники

ПРЕДПРИЯТИЯ ПО ПРЕЖНЕМУ СТРЕМИТЬСЯ КУПИТЬ 
КАЧЕСТВЕННОЕ МАСЛО, чтобы продлить срок ресурса агрегатов



TRANSMISSION / ЧТО ПРЕДЛАГАЕМ МЫ?!

Очень высокое качество выпускаемой продукции, 
собственная лаборатория, арбитражные пробы

Продукты построены на 3,4 группах базового масла

Самые актуальные спецификации производителей

Мы несем ответственность за качество продукции

Справедливое ценообразование

Отличное предложение для импортозамещения



полностью синтетическое синтетическое трансмиссионное масло на 
основе полиальфаолефинов (ПАО) с улучшенными антифрикционны-
ми свойствами и увеличенными интервалами замены

API GL-4 ∙ GL-5 ∙ MT- ∙ SAE J2360 ∙ MAN 341 Type Z2 ∙ MAN 342 Type S1
MB-Approval 235.8 ∙ SCANIA STO 2:0 A/G ∙ Volvo 97312 
ZF TE-ML 02B, 05A, 12L, 12N, 16F, 17B, 19C, 21A

LONG LIFE
TRANSMISSION

SAE
75W-90  

GL-4 ∙  GL-5 ∙ MT-1

DEVON 
LONG LIFE TRANSMISSION

полностью синтетическое редукторное масло, рекомендованное для 
использования в дифференциалах и конечных передачах пассажир-
ских автомобилей и коммерческого транспорта c увеличенными ин-
тервалами замены

API GL-5 ∙ SCANIA STO 1:0 ∙ SCANIA STO 2:0A

LONG LIFE
TRANSMISSION

SAE
75W-140



DEVON TRANSMISSION LONG LIFE
ПРЕИММУЩЕСТВА

PAO + HC

Увеличенный
межсервисный интервал

Превосходит требования
мировых производителей

Усиленные противозадирные
свойства

Усиленные противоизносные
свойства

Стабильные
вязкостные характеристики

Высокая эффективность
в холодном климате

Выгодное решение для бизнеса

Отличное решение
для импортозамещения



УВЕРЕННОСТЬ В НАСТОЯЩЕМ!



IND
АССОРТИМЕНТ
НОВЫЕ ТЕХНОЛОГИИ

Спикер: 
Кириченко Павел

Д И С Т Р И Б Ь Ю Т О Р С К А Я  К О Н Ф Е Р Е Н Ц И Я  2 0 2 3  У Ф А



IND / СИТУАЦИЯ НА РЫНКЕ

Традиционно ключевыми поставщиками премиальных 
индустриальных масел выступали зарубежные мэйджоры

Множество предприятий, пройдя модернизацию, 
оснащались оборудованием европейского 
и американского производства

Индустриальные предприятия НЕ ГОТОВЫ ПЕРЕПЛАЧИВАТЬ
ЗА ПРОДУКЦИЮ зарубежных БРЕНДОВ,
завезенную «параллельно», т.к. это ведет к существенному
увеличению затрат на обслуживание

Индустриальные предприятия СТРЕМЯТСЯ УДЕРЖАТЬ
ЗАТРАТЫ НА ОБСЛУЖИВАНИЕ оборудования на уровне 2021 года,
чтобы не терять рентабельность



IND / ЧТО ПРЕДЛАГАЕМ МЫ?!

ПОЛНЫЙ СПЕКТР ИНДУСТРИАЛЬНЫХ ПРОДУКТОВ

ШИРОЧАЙШИЙ АССОРТИМЕНТ КЛАССОВ ВЯЗКОСТЕЙ

ВАРИАЦИИ КАК В МИНЕРАЛЬНОМ 
ТАК И В СИНТЕТИЧЕСКОМ ИСПОЛНЕНИИ

МЫ НЕСЕМ ОТВЕТСТВЕННОСТЬ ЗА КАЧЕСТВО ПРОДУКЦИИ

ДЕМОКРАТИЧНОЕ ЦЕНООБРАЗОВАНИЕ

РАСПОЛОЖЕНИЕ ПРОИЗВОДСТВА, РФ, УФА



SLIDE

ROLLING SPECIAL OIL

HYDRAULIC

REDUCER

COMPRESSOR

АССОРТИМЕНТ
МАСЕЛ  IND



АССОРТИМЕНТ
ГИДРАВЛИЧЕСКИХ МАСЕЛ

POLAR
SYNTH HVLP HLP

HVLP ZFSYNTH HLP ZF

HVLP-D



АССОРТИМЕНТ
ГИДРАВЛИЧЕСКИХ МАСЕЛ

POLAR Hydraulic SYNTH
Hydraulic SYNTH

Hydraulic HVLP
Hydraulic HVLP ZF
Hydraulic HVLP-D

Hydraulic HLP
Hydraulic HLP ZF

300
200             

160                         
160                         
160                         

110                                          
110                                          

ИНДЕКС ВЯЗКОСТИ



АССОРТИМЕНТ
ГИДРАВЛИЧЕСКИХ МАСЕЛ

POLAR Hydraulic SYNTH
Hydraulic SYNTH

Hydraulic HVLP
Hydraulic HVLP ZF
Hydraulic HVLP-D

Hydraulic HLP
Hydraulic HLP ZF

ТЕМПЕРАТУРА ЗАСТЫВАНИЯ, °С

-56
-50        

-45               
-45               
-45               

-30                                 
-30                                 



SLIDEROLLING SPECIAL OILHYDRAULIC

REDUCER

CLP SYNTH CLP

68     100     150     220     320     460     680

COMPRESSOR

АССОРТИМЕНТ
РЕДУКТОРНЫХ МАСЕЛ

68     100     150     220     320     460     680
  Интервал замены 8 000+ часов   Интервал замены 1 000-2 000 часов



SLIDEROLLING SPECIAL OILHYDRAULIC REDUCER

GAS COMPRESSOR PG COMPRESSOR VDLCOMPRESSOR VDL SYNTH

68     100     150     190

COMPRESSOR

АССОРТИМЕНТ
КОМПРЕССОРНЫХ МАСЕЛ

  Интервал замены до 12 000+ часов

32     46     68     100     150     220 
  Интервал замены 8 000+ часов

32     46     68     100     150     220 
  Интервал замены 1 000-2 000 часов

32 ∙ 6 ∙ 68 – для винтовых компрессоров
100 ∙ 150 ∙ 190 ∙ 220 – для поршневых компрессоров



SLIDE

ROLLING

SPECIAL OILHYDRAULIC REDUCER COMPRESSOR

АССОРТИМЕНТ
ПРОКАТНЫХ МАСЕЛ ДЛЯ МЕТАЛЛУРГИИ

510          515          522          546

Масла премиального уровня, применяются взамен масел ГОСТ: ПЖТ • ИПВ



SLIDE

ROLLING SPECIAL OILHYDRAULIC REDUCER

SLIDE CGLP 220 SLIDE CGLP 68

ДЛЯ СТАНКОВ
с направляющими скольжение

С ГОРИЗОНТАЛЬНЫМ ДВИЖЕНИЕМ

ДЛЯ СТАНКОВ
с направляющими скольжение

С ВЕРТИКАЛЬНЫМ ДВИЖЕНИЕМ

COMPRESSOR

АССОРТИМЕНТ МАСЕЛ
ДЛЯ НАПРАВЛЯЮЩИХ СКОЛЬЖЕНИЯ



SLIDEROLLING

SPECIAL OIL

HYDRAULIC REDUCER COMPRESSOR

АССОРТИМЕНТ
СПЕЦИАЛЬНЫХ МАСЕЛ

POLAR CHAIN OIL

ЦЕПНОЕ МАСЛО
ДЛЯ РАБОТ В УСЛОВИЯХ

КРАЙНЕГО СЕВЕРА

CHAIN OIL

ЦЕПНОЕ МАСЛО
ДЛЯ РАЗЛИЧНЫХ 

УСЛОВИЙ ПРИМЕНЕНИЯ

MINING

ДЛЯ ВЗРЫВНЫХ РАБОТ
НА МЕСТОРОЖДЕНИЯХ

FLEXY OIL

ДЛЯ
ФОРМОВОЧНЫХ

РАБОТ

PM 150 ∙ 220

ДЛЯ
БУМАГОДЕЛАТЕЛЬНЫХ

МАШИН



МОТОРНОЕ МАСЛО
ДЛЯ СТАЦИОНАРНЫХ 
ГАЗОПОРШНЕВЫХ УСТАНОВОК

DEVON GPE LA 40
Премиальное малозольное масло для стационарных газовых двигателей
SAE 40 • API CF

СООТВЕТСТВИЯ ТРЕБОВАНИЯМ
Jenbacher 1000-1109 Type 2,3,4 и 6 • Caterpillar Серии 3300, 3400, 3500, 3600
Perkins серия двигателей 4000 • MTU MLT Energy серии 400 и 4000 • Cummins QSV 81G, QSK, 60G
DEUTZ 0199-99-2105/7 • MWM TR 0199-99-2105 • Guascor FGLD, SFGLD • MAN M 3271-2 • Waukesha

ИНТЕРВАЛ РАБОТЫ 
8000+ моточасов при работе на природном газе



УВЕРЕННОСТЬ В НАСТОЯЩЕМ!



СМАЗКИ
АССОРТИМЕНТ
НОВЫЕ ТЕХНОЛОГИИ

Спикер: 
Кириченко Павел

Д И С Т Р И Б Ь Ю Т О Р С К А Я  К О Н Ф Е Р Е Н Ц И Я  2 0 2 3  У Ф А



КОМПЛЕКСНЫЕ
ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВЫЕ

КОМПЛЕКСНЫЕ
ЛИТИЕВЫЕ

КОМПЛЕКСНЫЕ
СУЛЬФОНАТНЫЕ

КАЛЬЦИЕВЫЕ

ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВЫЕ

ЛИТИЕВЫЕ

АССОРТИМЕНТ
ПРЕМИАЛЬНЫХ ПЛАСТИЧНЫХ СМАЗОК



НАИМЕНОВАНИЕ
ПЛАСТИЧНЫХ СМАЗОК

DEVON
ТОРГОВАЯ

МАРКА СПЕЦИФИКА
ЭКСПЛУАТАЦИИ

ТИП 
МЫЛЬНОГО

ЗАГУСТИТЕЛЯ
(Х-комплексный)

ВЯЗКОСТЬ
БАЗОВОГО

МАСЛА
при t 40˚C

КЛАСС
КОНСИСТЕНЦИИ

по NLGI DIN 51818
ТВЁРДЫЕ
ДОБАВКИ

СИНТЕТИЧЕСКОЕ
МАСЛО

ПРИСАДКИ

GREASE
CМАЗКА

Devon
1

Polar
2

Grease
3

LiCaX
4

V150
5

EP
6

0
7

MO
8

Synth
9

• POLAR
Для низких температур 

• RESISTANCE 
Высокая влажность, температура и нагрузка 

• THERMAL 
Высокая температурная нагрузка

• LiCa – Литий-кальциевый
• Li – Литиевый 
• LiCaX – Комплексный литий-кальциевый 
• LiX – Комплексный литиевый
• CaS – Комплексный сульфонатный

• Mo – Дисульфид молибдена 
• F – Фторопласт 
• G – Графит



КОМПЛЕКСНЫЕ
ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВЫЕ

КОМПЛЕКСНЫЕ
ЛИТИЕВЫЕ

КОМПЛЕКСНЫЕ
СУЛЬФОНАТНЫЕ

КАЛЬЦИЕВЫЕ ЛИТИЕВЫЕ

ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВЫЕ
СМАЗКИ

DEVON GREASE LiCa V220 EP NLGI Мo

ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВЫЕ

1            2ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВОЕ МЫЛО

Вязкость
базового масла

при t 40 °C ДИСУЛЬФИД МОЛИБДЕНА

Область применения: Централизованные системы смазывания
Низкотемпературная прокачиваемость: до -25 ̊ С
Диапазон применения: от -25 до +130 ̊ С
Нагрузка сваривания:  2764 Н



КОМПЛЕКСНЫЕ
ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВЫЕ

КОМПЛЕКСНЫЕ
ЛИТИЕВЫЕ

КОМПЛЕКСНЫЕ
СУЛЬФОНАТНЫЕ

КАЛЬЦИЕВЫЕ

ЛИТИЕВЫЕ

DEVON GREASE Li EP NLGI Мo

ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВЫЕ

1            2           3           4

POLAR

Для низких
температур

V150 (POLAR) V220

ЛИТИЕВОЕ
МЫЛО

Вязкость
базового масла

при t 40 °C ДИСУЛЬФИД МОЛИБДЕНАПРИСАДКИ

Универсальность ∙ Термическая стабильность
Превосходная низкотемпературная прокачиваемость: до -40 ̊ С
Нагрузка сваривания:  2764 Н

Область применения: Централизованные системы смазывания (00/0/1)
Подшипники качения и скольжения (2/3)

ЛИТИЕВЫЕ
СМАЗКИ



КОМПЛЕКСНЫЕ
ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВЫЕ

КОМПЛЕКСНЫЕ
ЛИТИЕВЫЕ

КОМПЛЕКСНЫЕ
СУЛЬФОНАТНЫЕ

КАЛЬЦИЕВЫЕ ЛИТИЕВЫЕ

DEVON GREASE LiСаХ

ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВЫЕ

POLAR

Для низких 
температур

V20 ∙ V45 ∙ V460
V100 ∙ V150 ∙ V220

КОМПЛЕКСНОЕ
ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВОЕ

МЫЛО

Вязкость базового масла
при t 40 °C

Мo

ДИСУЛЬФИД
МОЛИБДЕНА

SYNTH

СИНТЕТИЧЕСКОЕ
БАЗОВОЕ
МАСЛО

NLGI

00      0      1      2      3

EP

ПРИСАДКИ

Выдающаяся низкотемпературная прокачиваемость до -50 ̊ С
Нагрузка сваривания:  3283 Н, 
c добавлением Дисульфида Молибдена - 4136 Н

Область применения: Централизованные системы смазывания (00/0/1)
Подшипники качения и скольжения (2/3)
Превосходные антикоррозионные, водостойкие свойства

КОМПЛЕКСНЫЕ
ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВЫЕ СМАЗКИ



КОМПЛЕКСНЫЕ
ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВЫЕ

КОМПЛЕКСНЫЕ
ЛИТИЕВЫЕ

КОМПЛЕКСНЫЕ
СУЛЬФОНАТНЫЕ

КАЛЬЦИЕВЫЕ ЛИТИЕВЫЕ

DEVON GREASE LiСаХ

ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВЫЕ Экстремальные
контактные и ударные нагрузки,

широкий высокотемпературный диапазон от -50 до +50 ̊ С

Вязкость базового масла
при t 40 °CКОМПЛЕКСНОЕ

ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВОЕ МЫЛО
ОТКРЫТАЯ

ЗУБЧАТАЯ ПЕРЕДАЧА

OGWINTER • MULTI-SEASON • SUMMER

Превосходные адгезиционные, 
антикоррозионные, водостойкие свойства
Нагрузка сваривания: 6546 Н

Область применения: 
Централизованные системы смазывания
открытых передач

от -50 до +10 ̊ С от -25 до +25 ̊ С от -10 до +50 ̊ С

КОМПЛЕКСНЫЕ
ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВЫЕ СМАЗКИ



Температура каплепадения: свыше 300 ̊ С
Нагрузка сваривания:  3675 Н, 
c добавлением Дисульфида Молибдена - 4136 Н

КОМПЛЕКСНЫЕ
ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВЫЕ

КОМПЛЕКСНЫЕ
ЛИТИЕВЫЕ

КОМПЛЕКСНЫЕ
СУЛЬФОНАТНЫЕ

КАЛЬЦИЕВЫЕ ЛИТИЕВЫЕ

DEVON GREASE LiХ

ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВЫЕ

THERMAL

Для высоких температур
и нагрузок

V45 ∙ 100∙ 220∙ 460

КОМПЛЕКСНОЕ
ЛИТИЕВОЕ

МЫЛО

Вязкость
базового масла

при t 40 °C

Мo

ДИСУЛЬФИД
МОЛИБДЕНА

SYNTH

СИНТЕТИЧЕСКОЕ
БАЗОВОЕ
МАСЛО

NLGI

00         0         1         2         3

КОМПЛЕКСНЫЕ
ЛИТИЕВЫЕ  СМАЗКИ

EP

ПРИСАДКИ

Область применения: Централизованные системы смазывания (00/0/1)
Подшипники качения и скольжения (2/3)



КОМПЛЕКСНЫЕ
ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВЫЕ

КОМПЛЕКСНЫЕ
ЛИТИЕВЫЕ

КОМПЛЕКСНЫЕ
СУЛЬФОНАТНЫЕ

КАЛЬЦИЕВЫЕ ЛИТИЕВЫЕ

DEVON GREASE CaS EP NLGI Мo

ЛИТИЙ-КАЛЬЦИЕВЫЕ

0            1           2           3

RESISTANCE

Высокая влажность
Температра

Нагрузка

V220 ∙ V460

КОМПЛЕКСНОЕ
СУЛЬФОНАТНОЕ

МЫЛО

Вязкость
базового масла

при t 40 °C ДИСУЛЬФИД МОЛИБДЕНАПРИСАДКИ

Нагрузка сваривания:  4136 Н, 
c добавлением Дисульфида Молибдена - 5841 Н

Область применения: Подшипники качения и скольжения
Температура каплепадения: свыше 300 ̊ С

КОМПЛЕКСНЫЕ
СУЛЬФОНАТНЫЕ СМАЗКИ



СРАВНИТЕЛЬНЫЕ
ХАРАКЕТРИСТИКИ СМАЗОК

Resistanse Grease Cas V220 EP 2
Thermal Grease Lix V220 EP 2

Grease LiCaX V220 EP 2
Grease Li V220 EP 2

Grease LiCa V220 EP 2

НАГРУЗКА СВАРИВАНИЯ, Н

4381
4136    

3479                   
2764                         

2460                            



Resistanse Grease Cas V220 EP 2
Thermal Grease Lix V220 EP 2

Grease LiCaX V220 EP 2
Grease Li V220 EP 2  

Grease LiCa V220 EP 2

ТЕМПЕРАТУРА КАПЛЕПАДЕНИЯ, °С

350
320     

240                        
230                           

200                             

СРАВНИТЕЛЬНЫЕ
ХАРАКЕТРИСТИКИ СМАЗОК



МАССОВЫЙ СЕГМЕНТ
ЛИТОЛ-24

DEVON ЛИТОЛ-24(К)
Смазка премиального качества на основе кальциевого мыла
Успешно заменяет более дорогой аналог на литиевом мыле - Литол-24

Литол-24
Литол-24(K)

ТЕМПЕРАТУРА КАПЛЕПАДЕНИЯ, °С

205
170      

Литол-24
Литол-24(K)

НАГРУЗКА СВАРИВАНИЯ, Н

1381    
1646



УВЕРЕННОСТЬ В НАСТОЯЩЕМ!



КОФЕ-БРЕЙК



Спикер: 
Зарайченко Виктор

2023

ТОРГОВЫЙ
МАРКЕТИНГ

Д И С Т Р И Б Ь Ю Т О Р С К А Я  К О Н Ф Е Р Е Н Ц И Я  2 0 2 3  У Ф А



ФОНД РАЗВИТИЯ ПРОДАЖ (ФРП) – 
это целевой фонд, который формирует
поставщик на развитие продаж 
своей продукци

ФОНД ФОРМИРУЕТСЯ в структуре 
1С ЗСМ «Девон» из расчета % 
от валового товарооборота по товарным 
позициям категории ПРЕМИУМ

ФОНД ИСПОЛЬЗУЕТСЯ посредством выбора 
рекламной, товаропродвигающей продукции 
из предложенного каталога, а также 
на стимулирующие акции

ФОНД РАЗВИТИЯ ПРОДАЖ
(ФРП)



ОФИЦИАЛЬНЫЙ
ДИСТРИБЬЮТОР1 ДОСТИЖЕНИЕ плановых

показателей по итогам 
квартала2 использование ФРП

на ПРОДВИЖЕНИЕ
ПРОДУКЦИИ3

ПРИНЦИПИАЛЬНАЯ МЕХАНИКА 
ФРП



МЕХАНИКА НАКОПЛЕНИЯ
ФРП

CVL

PVL PREMIUM

IND PREMIUM
МАСЛА

IND PREMIUM
СМАЗКИ

PREMIUM 2.5%
2.5%
2.5%
4%



ВОЗМОЖНОСТИ 
использования ФРП:

КАТАЛОГ товаропродвигающей
ПРОДУКЦИИ

МОТИВАЦИЯ торговых команд 
дистрибьютора:
• 1000 р за бочку премиальной 

продукции PVL / CVL / IND
• 100 р за канистру 

премиальной продукции PVL

PR в ЛОКАЛЬНЫХ МЕДИА:
• Радио
• Билборды
• Наружняя реклама

ИНЫЕ предложенные 
дистрибьютором АКТИВНОСТИ



ВОЗМОЖНОСТИ использования ФРП:
 B2C / СТО / B2B



ВОЗМОЖНОСТИ использования ФРП:
B2C



ВОЗМОЖНОСТИ использования ФРП:
БРЕНДИРОВАНИЕ АВТОПАРКОВ



АКЦИЯ «5 по цене 4»

АКЦИЯ 
для розницы и E-com

УЧАСТВУЮТ 
ТОП 5 SKU

ПЕРИОДИЧНОСТЬ 
ПРОВЕДЕНИЯ 
2 раза в год



Спикер: 
Зарайченко Виктор

2023

БРЕНД
МАРКЕТИНГ

Д И С Т Р И Б Ь Ю Т О Р С К А Я  К О Н Ф Е Р Е Н Ц И Я  2 0 2 3  У Ф А



ВЫСТАВКИ
Пример выставочных инсталляций



ОБУЧЕНИЕ КЛЮЧЕВЫХ КЛИЕНТОВ ДИСТРИБЬЮТОРОВ, 
в целях роста лояльности, роста продаж по бренду Девон

ИНФОТЕХ ДЕВОН



ЛОКАЛЬНЫЕ СЕМИНАРЫ

СОЗДАНИЕ, укрепление и поддержание
положительного делового 
ИМИДЖА КОМПАНИИ

ПРИВЛЕЧЕНИЕ ПАРТНЁРОВ, 
клиентов

УСПЕШНЫЙ ВЫВОД
на рынок НОВОГО ПРОДУКТА

ПОВЫШЕНИЕ УЗНАВАЕМОСТИ
торговой марки

1
2
3
4



DEVON ПРИГЛАШАЕТ

DEVON ГОТОВ К НАГЛЯДНОМУ ЗНАКОМСТВУ ОБЩЕСТВЕННЫХ ГРУПП С ТЕМ, 
КАК РАБОТАЕТ ПРЕДПРИЯТИЕ

Это позволяет укрепить доверие, повысить лояльность

Формирует понимание, какие перспективы ждут партнеров и клиентов завода



РАБОТА С БЛОГГЕРАМИ

ФОКУС НА ПРОФИЛЬНЫХ БЛОГЕРАХ, 
имеющих высокую узнаваемость 
В СРЕДЕ АВТОЛЮБИТЕЛЕЙ

ЯРКИЙ КОНТЕНТ 
позволяющий продемонстрировать 
преимущества продукции наглядно

ПОВЫШЕНИЕ УЗНАВАЕМОСТИ БРЕНДА 
И ФОРМИРОВАНИЕ ЛОЯЛЬНОСТИ

1
2
3



РАБОТА С АУДИТОРИЕЙ
ИМЕЮЩЕЙ ПОВЫШЕННЫЙ ЗАПРОС НА ТЕХНИЧЕСКУЮ УГЛУБЛЕННОСТЬ

В СВОЙСТВАХ И СОСТАВЕ ПРОДУКТОВ

РАБОТА С ФОРУМАМИ



МАРКЕТИНГОВЫЙ КАЛЕНДАРЬ 2023

Выставки
Акция «5 по цене 4»

ИНФОТЕХ Девон
Новая тара

Работа с блогерами
Работа с Форумами

ПОСМ
День открытых дверей
Локальные семинары

в регионах
Обуч. Семинары

Предприятия,
месяц Март Апрель Май Июнь Июль Август Сентябрь Октябрь Ноябрь Декабрь



УВЕРЕННОСТЬ В НАСТОЯЩЕМ!



Спикер: 
Кириченко Павел

СЛУЖБА
ТЕХНИЧЕСКОЙ
ПОДДЕРЖКИ

Д И С Т Р И Б Ь Ю Т О Р С К А Я  К О Н Ф Е Р Е Н Ц И Я  2 0 2 3  У Ф А



КАЧЕСТВО

ОТДЕЛ ТЕХНИЧЕСКОЙ ПОДДЕРЖКИ ПРЕДЛАГАЕТ КОМПЛЕКС УСЛУГ 
для удовлетворения потребностей и решения возникших вопросов
• консультация о свойствах выпускаемой продукции
• особенности применения в технике и оборудовании
• технические преимущества по сравнению с иностранными 
  и отечественными аналогами
• о перативная работа с возражениями и первичными рекламациями

ДЛЯ ПОЛУЧЕНИЯ ТЕХПОДДЕРЖКИ просим обращаться
по адресу электронной почты techsupport@devongroup ru

Вектор развития компании ООО «ЗСМ «Девон» направлен на улучшение качества
выпускаемой продукции и высокий уровень удовлетворенности 
всех наших партнеров и клиентов



ПРИМЕНЕНИЕ

В СЛУЧАЕ ИНДИВИДУАЛЬНОГО ЗАПРОСА наша команда специалистов прибудет
на Вашу площадку для ознакомления с особенностями работы
оборудования и применяемого в нем смазочного материала Надежная и
исправная работа оборудования складывается из ряда факторов
• правильно подобранный смазочный материал
• оптимальный межсервисный интервал в рамках обслуживания техники и оборудования
• состояние и остаточный ресурс самого оборудования

ПО ИТОГАМ АУДИТА СОСТАВЛЯЕТСЯ ОТЧЕТ, и в случае принятия Вами решения
об использовании смазочных материалов компании ООО «ЗСМ Девон», 
мы подготовим программу мониторинга продукции для дальнейшего развития сотрудничества

ПРИ НЕОБХОДИМОСТИ СПЕЦИАЛИСТЫ ВОЗЬМУТ ПРОБЫ смазочного материала, 
и далее отправят на анализ в аккредитованную лабораторию нашей компании
или в иную независимую лабораторию



КОМПЕТЕНЦИИ

УЛУЧШЕНИЕ КАЧЕСТВА ОБСЛУЖИВАНИЯ 
И РАЗВИТИЕ ПРОФЕССИОНАЛЬНЫХ КОМПЕТЕНЦИЙ
• правильно подобранный смазочный материал
• оптимальный межсервисный интервал в рамках обслуживания 
  техники и оборудования
• состояние и остаточный ресурс самого оборудования

СЕРВИС ПОВЫШЕНИЕ КОМПЕТЕНЦИЙ в области:
• состава и технологий производства
• применения смазочных материалов в различных отраслях
• промышленности и потребительском секторе

ПОЭТАПНАЯ И КАЧЕСТВЕННАЯ ПОДГОТОВКА СОТРУДНИКОВ,
вовлеченных в работу со смазочными материалами, и итоговая 
аттестация на знание пройденного материала, дает уверенность 
в их рекомендациях и служит гарантией компетентности



УВЕРЕННОСТЬ В НАСТОЯЩЕМ!



Спикер: 
Кириченко Павел

ТЕХНИЧЕСКИЕ

СЕРВИСЫ
ПРОДАЖ

Д И С Т Р И Б Ь Ю Т О Р С К А Я  К О Н Ф Е Р Е Н Ц И Я  2 0 2 3  У Ф А



АКТУАЛЬНОСТЬ ВОПРОСА

РЫНОЧНЫЕ ТРЕНДЫ ОБУСЛАВЛИВАЮЩИЕ НЕОБХОДИМОСТЬ 
РАЗВИТИЯ ТЕХНИЧЕСКИХ СЕРВИСОВ:
•  увеличение запроса на техническую демонстрацию эффективности
•  внедрение все более сложной и производительной техники, рост ответственности ЛПР
•  необходимость улучшения культуры обслуживания техники и потребления продуктов
•  усиление конкуренции на рынке.

КЛЮЧЕВЫЕ ЗАДАЧИ  КОТОРЫЕ РЕШАЮТ ТЕХНИЧЕСКИЕ СЕРВИСЫ:
•  рост объема продаж смазочных материалов
•  расширение ассортиментной матрицы
•  повышение доли высокотехнологичных продуктов
•  формирование дополнительной ценности бренда 
ФОРМИРОВАНИЕ ОБРАЗА НЕ ПРОСТО ПОСТАВЩИКА, А КОМПЕТЕНТНОГО В РЕШЕНИИ 
СЛОЖНЫХ ТЕХНИЧЕСКИХ ЗАДАЧ, ПОМОЩНИКА



ТЕХНИЧЕСКИЕ СЕРВИСЫ

ОБУЧЕНИЕ
технические и продуктовые тренинги различной направленности

АУДИТ ПРЕДПРИЯТИЙ
нацелен на повышение сервисной культуры, правильности подбора продуктов 
и оптимизацию межсервисных интервалов

МОНИТОРИНГ
применяется как предпродажный, сопровождающий и постпродажный инструмент 
демонстрации качества; диагностика состояния оборудования и превентивный 
контроль рисковых зон

ПЕРВИЧНАЯ ОБРАБОТКА ОБРАЩЕНИЙ ПО КАЧЕСТВУ
совершенствование качества одна из ключевых задач в развитии бренда Девон, 
а регистрация и анализ обратной связи с рынка является максимальным приоритетом



ОБУЧЕНИЕ

РАЗВИТИЕ КОМПЕТЕНЦИЙ. Подразумевает формирование корпоративного стандарта 
в области профессиональной коммуникации между:
•  заводом изготовителем и прямыми клиентами
•  заводом изготовителем и дистрибьюторской сетью
•  дистрибьюторской сетью и конечными потребителями

ОБУЧЕНИЕ. Комплексный сервис нацеленный на развитие общих компетенций  
в области смазочных материалов, который предполагает раскрытие тем связанных с:
•  назначением тех или иных видов продукции
•  классификационными признаками
•  требованиями ОЕМ
•  составом продукции
•  особенностями эксплуатации

УМЕНИЕ ПРОФЕССИОНАЛЬНО ВЛАДЕТЬ ТЕМОЙ позволяет с успехом 
преодолевать возражения и демонстрировать преимущества продукции



АУДИТ ПРЕДПРИЯТИЙ

АУДИТ ПРЕДПРИЯТИЯ. Комплекс мероприятий, нацеленный 
на рост эффективности бизнеса конечного потребителя продукции

ОЦЕНКА УНИКАЛЬНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЯ. Критерии его оценки:
•  парк техники, его разнообразие и возраст
•  особенность выполняемых работ
•  как следствие, режимы эксплуатации
•  климатическое влияние
•  существующая культура сервиса
•  история применения тех или иных смазочных материалов

РЕЗУЛЬТАТ АУДИТА 
•  корректировка в подборе смазочных материалов
•  оптимизация межсервисных интервалов
•  подключение дополнительных методик и исследований
•  снижение выходов из строя и простоя техники



МОНИТОРИНГ

МОНИТОРИНГ. Комплекс мероприятий, нацеленных на демонстрацию эффективности
применения продукции в условиях практической эксплуатации техники конкретного предприятия

ЭТАПЫ ПРОВЕДЕНИЯ ИСПЫТАНИЙ являются:
•  заявка  •  программа испытаний •  заключение ЗСМ Девон •  отзыв/акт от клиента
•  компенсация затрат на продукцию

ДЕМОНСТРАЦИЯ РАБОТЫ ПРОДУКЦИИ в узлах и агрегатах с широким анализом
состояния смазочного материала на всем межсервисном интервале:
•  изменения вязкостных характеристик масла
•  накопления продуктов износа и прочих загрязнений
•  динамику срабатывания пакета многофункциональных присадок
•  остаточный потенциал смазочного материала и многое другое
Для конечного клиента является приоритетным, чтобы исследования
проводила независимая от производителя авторитетная лаборатория



ЗАКЛЮЧЕНИЕ
ЗСМ «Девон»

+
ОТЗЫВ

ОТ КЛИЕНТА

МОНИТОРИНГ
СОСТОЯНИЯ

продукта и техники

КОМПЕНСАЦИЯ
ЗАТРАТ

НА ПРОДУКЦИЮ

ЗАЯВКА ПРОГРАММА ДОСТАВКА
продукта

ЗАЛИВКА
в технику

МОНИТОРИНГ
Этапы испытания продукции

Дистрибьютер
и/или

ЗСМ «Девон»

Дистрибьютер
и/или

ЗСМ «Девон»

Конечный клиент
Дистрибьютер

и/или
ЗСМ «Девон»

ЗСМ «Девон»
+

Конечный клиент
ЗСМ «Девон»Независимая

лаборатория

1 2 3 4 5 6



ФОРМА ОБРАЩЕНИЯ

www.devongroup.ru/kontakty

МОНИТОРИНГ
Заявка доступна на сайте



ОБРАЩЕНИЯ ПО КАЧЕСТВУ

ПЕРВИЧНАЯ РЕКЛАМАЦИОННАЯ РАБОТА
Комплекс мероприятий по  рассмотрению обращений и предложений клиентов с целью 
непрерывного совершенствования качества продукции, выявления и устранение 
недостатков и нарушений, явившихся основанием для обращения клиентов, 
повышение уровня менеджмента предприятия

ПРЕТЕНЗИИ КЛИЕНТА К КАЧЕСТВУ ТОВАРА
Обращение должно быть непосредственно к продавцу и/или производителю 
и содержать следующую информацию:
•  сведения о предприятии
•  сведения о продукте
•  сведения об оборудовании и технике

АНОНИМНЫЕ ОБРАЩЕНИЯ
Обращения, в которых отсутствуют идентификационные сведения о клиенте, 
в обязательном порядке должно быть рассмотрено!



ФОРМА ОБРАЩЕНИЯ

www.devongroup.ru/kontakty

ОБРАЩЕНИЯ ПО КАЧЕСТВУ
Форма доступная на сайте



ОБРАЩЕНИЯ ПО КАЧЕСТВУ
Этапы рассмотрения

ПРОВЕРКА
арбитражной
пробы

ВЫЕЗД
СПЕЦИАЛИСТА
ЗСМ «Девон»
для совместного
отбора проб

ОТБОР
ПРОБЫ
со клада
Клиента

ПРОВЕРКА
ПРОБЫ
в лаборатории
ЗСМ «Девон»

ПРОВЕРКА
ПРОБЫ
в арбитражной
лаборатории

ТЕХНИЧЕСКИЙ
СОВЕТ
ЗСМ «Девон»

ДАННЫЕ
ИЗ ОБРАЩЕНИЯ
ПОДТВЕРЖДЕНЫ

ДАННЫЕ
ИЗ ОБРАЩЕНИЯ
ПОДТВЕРЖДЕНЫ

ОБРАЩЕНИЕ
КЛИЕНТА

ЗАКЛЮЧЕНИЕ
ПО ОБРАЩЕНИЮ

ОБРАЩЕНИЕ
ПРИЗНАНО
РЕКЛАМАЦИОННЫМ



УВЕРЕННОСТЬ В НАСТОЯЩЕМ!



Спикер: 
Шевченко Леонид

DEVON
ИНФО
ТЕХ

Д И С Т Р И Б Ь Ю Т О Р С К А Я  К О Н Ф Е Р Е Н Ц И Я  2 0 2 3  У Ф А



ЦЕЛЬ ПРОЕКТА

ОБУЧЕНИЕ Sales команд
ПО РАБОТЕ С ПРОДУКТОМ, 
в целях увеличения продаж бренда Девон

ОБУЧЕНИЕ Sales команд
ДИСТРИБЬЮТОРОВ, 
в целях увеличения продаж бренда Девон

ОБУЧЕНИЕ ключевых 
клиентов ДИСТРИБЬЮТОРОВ, 
в целях роста лояльности, 
роста продаж по бренду Девон



ТЕХНИЧЕСКОЕ ОБУЧЕНИЕ + МАРКЕТИНГ

PVL

СЕГМЕНТЫ ОБУЧЕНИЯ

CVL IND



ФОРМИРОВАНИЕ ПРОГРАММ ОБУЧЕНИЯ
с технической тематикой

ПОДГОТОВКА ПРОГРАММ ОБУЧЕНИЯ
НАВЫКАМ ПРОДАЖ (ХПВ)
СОЗДАНИЕ РАСПИСАНИЯ
ОБУЧЕНИЯ ДЛЯ ДИСТРИБЬЮТОРОВ, 
посредством взаимодействия с дистрибьюторским отделом

СТАРТ ПРОГРАММ ТЕХНИЧЕСКОГО ОБУЧЕНИЯ, 
согласно утвержденного графика с последующим 
тестированием знаний обученного персонала

После прохождения технического обучения и тестирования - 
ОБУЧЕНИЕ НАВЫКАМ ПРОДАЖ
ПО КАЖДОМУ ДИСТРИБЬЮТОРУ, 
согласно утвержденного графика

ШАГИ ПРОГРАММЫ ОБУЧЕНИЯ



По итогам проведенных обучений 

ТРЕНЕР ФОРМИРУЕТ 
И СОБИРАЕТ 
ОБРАТНУЮ СВЯЗЬ 
об эффективности процесса обучения 

ПОСРЕДСТВОМ 
ON-LINE ТЕСТИРОВАНИЯ 
И ОБРАТНОЙ СВЯЗИ 
ОТ РУКОВОДИТЕЛЕЙ 
отделов продаж дистрибьюторов

ОБРАТНАЯ СВЯЗЬ 
ОЦЕНКА ЭФФЕКТИВНОСТИ



УВЕРЕННОСТЬ В НАСТОЯЩЕМ!



Спикер: 
Зарайченко Виктор

3D МОДЕЛЬ
ДИСТРИБЬЮЦИИ
БИЗНЕСА

Д И С Т Р И Б Ь Ю Т О Р С К А Я  К О Н Ф Е Р Е Н Ц И Я  2 0 2 3  У Ф А



ТЕКУЩАЯ СИТУАЦИЯ

Дистрибьютор сфокусирован 
на тех областях работы, 
где у него есть опыт, интерес, 
персонал, компетенции

Секторы рынка смазочных 
материалов в привязке 
в бренду Девон перекрываются 
не полностью, даже в рамках 
одной территории

Дистрибьюторы не занимаются 
активным развитием в других 
секторах рынка, даже имея 
возможности для этого

Дистрибьютор работает на территории
ТЕРРИТОРИЯ ЗАКРЫТА



ТЕКУЩАЯ СИТУАЦИЯ

Дистрибьютор сфокусирован 
на тех областях работы, 
где у него есть опыт, интерес, 
персонал, компетенции

Секторы рынка смазочных 
материалов в привязке 
в бренду Девон перекрываются 
не полностью, даже в рамках 
одной территории

Дистрибьюторы не занимаются 
активным развитием в других 
секторах рынка, даже имея 
возможности для этогоВ2В IND

дистрибьютор
В2В CVL

дистрибьютор
В2В РVL

дистрибьютор

50% 25% 5%



ЦЕЛЕВАЯ СИТУАЦИЯ
сценарий №1

3

2

1

В2В IND
дистрибьютор

В2В CVL
дистрибьютор

В2В РVL
дистрибьютор

ТЕРРИТОРИЯ

Дистрибьютор универсален 
и занимается развитием рынка 
по всем секторам рынка

Структура развития продаж 
по бренду обсуждается 
с дистрибьютором и 
закрепляется в планах развития, 
учитывая финансовые, 
временные, людские ресурсы

Вся поддержка по развитию 
территории со стороны Девон – 
направлена на единственного 
дистрибьютора

Дистрибьютор активно участвует 
в развитии продаж по бренду, 
понимая перспективы 
совместного развития, 
в т.ч. финансово



ЦЕЛЕВАЯ СИТУАЦИЯ
сценарий №2

3

2

1

В2В IND
дистрибьютор

В2В
дистрибьютор

В2В CVL
дистрибьютор

ТЕРРИТОРИЯ

Дистрибьюторы
занимаются профильно
определенным сегментом
рынка

Секторы рынка смазочных
материалов, в привязке 
в бренду Девон - 
перекрываются полностью

Ввиду того, что дистрибьюторы 
не универсальны – 
территория перекрывается 
3 дистрибьюторами 
по разным секторам рынка



ТАЙМИНГ РЕАЛИЗАЦИИ
3D МОДЕЛИ

Анализ покрытия территорий 
со стороны Девон, а также 
со  стороны дистрибьюторов

Принятие решений дистрибьюторами 
о готовности развития продаж 
по каждому из направлений в рамках 
закрепленной территории

Финализация итоговой 
структуры с Девон

В случае ситуации принятия решения 
о комплексном развитии – составление 
и согласование плана действий 
на 2023 год с Девон по каждому 
из направлений (PVL, CVL, IND) 
в разрезе временных, 
финансовых и людских ресурсов

Начало работы в новом
согласованном формате 
с полным пониманием зон
покрытия каждым 
из дистрибьюторов

В случае 2го сценария – 
поиск дистрибьюторов для 
проработки незакрытых 
секторов рынка



УВЕРЕННОСТЬ В НАСТОЯЩЕМ!



ОБЕД



Спикер: 
Зарайченко Виктор

ПОЛИТИКА
ДИСТРИБЬЮЦИИ
2023
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ВЫБОР БРЕНДА 
ДЛЯ ДИСТРИБЬЮЦИИ

РРЦ

ТЕРРИТОРИИ 
И КЛИЕНТЫ

ОБМЕН ДАННЫМИ 
С ДИСТРИБЬЮТОРАМИ

ПЛАНИРОВАНИЕ ПРОДАЖ, 
РАЗМЕЩЕНИЕ ЗАКАЗОВ

ФОНД 
РАЗВИТИЯ ПРОДАЖ

МОТИВАЦИЯ
ДИСТРИБЬЮТОРОВ

РАЗВИТИЕ
ПРОДУКТОВОЙ ЛИНЕЙКИ 

СТАНДАРТЫ РАБОТЫ
РЕГИОНАЛЬНЫХ МЕНЕДЖЕРОВ

ТЕХНИЧЕСКАЯ
ПОДДЕРЖКА

СТРУКТУРА 
и ВАЖНОСТЬ



ВЫБОР БРЕНДА 
для дистрибьюции и развития 

2023 ГОД – ИДЕАЛЬНОЕ ВРЕМЯ ДЛЯ ЗАМЕЩЕНИЯ 
импортных брендов и продуктов во всех сегментах рынка РФ

ПОНЯТНАЯ И ПРОЗРАЧНАЯ ДИСТРИБЬЮТОРСКАЯ ПОЛИТИКА, 
акцент на качество дистрибьюторской сети, а не количество партнеров

Нам ВАЖНО, чтобы дистрибьютор ЗАРАБАТЫВАЛ 
с брендом «Девон»

МЫ ГОТОВЫ слушать и слышать дистрибьюторов, 
заводить новые продукты, модифицировать рецептуры, 
помогать в тендерной работе

МЫ ГОТОВЫ ПРЕДОСТАВИТЬ ОДНИ ИЗ ЛУЧШИХ ПРОДУКТОВ 
на рынке PVL, CVL, IND, перекрывая большинство 
актуальных сегментов рынка

МОЩНОСТИ БРЕНДА ГОТОВЫ к наращиванию объемов продаж

КЛЮЧЕВАЯ ЦЕННОСТЬ БРЕНДА: 
качество выпускаемой продукции и клиентского сервиса

Почему бренд «Девон» является лучшим выбором
для фокусирования дистрибьютора в 2023 году :



Цель: наращивание прибыльности и мотивации
дистрибьюторов по бренду Девон

РРЦ будут отражены в прайсе

РЕКОМЕНДОВАННАЯ
РОЗНИЧНАЯ ЦЕНА

CVL
PVL
IND PREMIUM

20%

с 1.02.2023 на премиальный фасованный ассортимент



ТЕРРИТОРИИ
и КЛИЕНТЫ

ТЕРРИТОРИЯ МАРКЕТИНГОВОЙ ОТВЕТСТВЕННОСТИ
указана в подписываемом соглашении

ДИСТРИБЬЮТОР ПРИОРИТЕТНО РАЗВИВАЕТ ПРОДАЖИ 
на вверенной ему территории, включая тендерную работу. 
В случае, если дистрибьютор продает продукцию на иных территориях – 
условия работы  доводятся закрепленным менеджером

ПРИОРИТЕТ ПО ПРЕДПРИЯТИЯМ ОТДАЕТСЯ ДИСТРИБЬЮТОРУ, 
который ранее провел работу на предприятии/отгрузил продукцию, 
согласно ранее подтверждённым отгрузкам из присылаемой информации. 
При отсутствии обмена информацией – приоритет на 100% 
отдается дистрибьютору, который делится информацией с ЗСМ «Девон»

ЦЕЛЬ -  РАЗВИТИЕ ПРОДАЖ БРЕНДА ДЕВОН 
на территории маркетинговой ответственности



ОБМЕН ДАННЫМИ 
С ДИСТРИБЬЮТОРАМИ
В рамках новых соглашений – обозначается условия к дистрибьюторам 
по обмену данными с ЗСМ Девон, а также прогнозированию на период месяц и квартал.
Старт обмена - с января 2023, 
далее раз в 2 недели, накопительным итогом, помесячно

Цель:
АРГУМЕНТАЦИЯ ПО КЛИЕНТАМ В ВОПРОСАХ 
с прямым отделом

АРГУМЕНТАЦИЯ ПО КЛИЕНТАМ В ВОПРОСАХ НАЛИЧИЯ 
2х и более дистрибьюторов на территории (поддержка проектов, тендеров)

АКТИВНОЕ ВЗАИМОДЕЙСТВИЕ с региональным закрепленным 
менеджером завода по совместному развитию 
ТОП 20 клиентов дистрибьютора

ОТКРЫТОСТЬ С ПАРТНЕРОМ (ЗСМ «Девон»), 
взаимное доверие

ПРОВЕДЕНИЕ СОВМЕСТНЫХ ТМ АКТИВНОСТЕЙ



ПЛАНИРОВАНИЕ ПРОДАЖ
ФОРМИРОВАНИЕ ЗАКАЗОВ

С 01.01.2023 ПЛАНИРОВАНИЕ И РАЗМЕЩЕНИЕ ЗАКАЗОВ 
производится посредством портала системы 1С.

ЛОГИН И ПАРОЛЬ ОТ ПОРТАЛА 
предоставляется региональным менеджером 
каждому дистрибьютору в зоне его ответственности

ФОРМИРОВАНИЕ ПРОИЗВОДСТВЕННЫХ ПЛАНОВ 
ПО КАЖДОМУ ДИСТРИБЬЮТОРУ 
производится после размещения прогноза, 
до 10 числа месяца предшествующему отгрузочному.

ЦЕЛЬ ПЛАНИРОВАНИЯ: 
рост качества клиентского сервиса, 
а также гарантирование удовлетворения 
размещенных заказов



С 01.01.2023 начинается 
формирование фонда развития 
продаж по премиальному 
ассортименту Девон

Фонд формируется в структуре
1С ЗСМ «Девон» из расчета 2,5% 
от валового товарооборота 
по товарным позициям 
категории ПРЕМИУМ. 

Список целевых позиций 
будет доведен до дистрибьюторов
дополнительно.

Фонд накапливается в рамках
каждого дистрибьютора, 
в зависимости от продуктового
микса и объема закупок.

Использование фонда 
дистрибьютором планируется 
поквартально, при условии
достижения целевых объемных
показателей на период. 

Информирование дистрибьютора
 – через региональных 
менеджеров

Фонд используется посредством 
выбора рекламной/товарно-
продвигающей продукции 
из предложенного ТМ каталога. 

Каталог будет доведен 
до дистрибьюторов 
дополнительно

Бюджет формируется 
и используется для поддержки 
продаж премиального 
ассортимента, 
преимущественно CVL, PVL

ФОНД РАЗВИТИЯ
ПРОДАЖ (ФРП)



МОТИВАЦИЯ 
ДИСТРИБЬЮТОРОВ
2023
ПЛАНИРОВАНИЕ – годовое с разбивкой по кварталам

ПРИ ВЫПОЛНЕНИИ дистрибьютором общего квартального плана 
по объему, ОН ПОЛУЧАЕТ ПРЕМИЮ от закупленного объема 
продукции в руб. за период:

ВАЖНО: 
Мотивация фиксируется в ДС и активируется после подписания 
Дистрибьюторского соглашения

по категории 

МАСЛА
ГОСТ

по категории 

СМАЗКИ
ГОСТ

по категории 

МАСЛА
ПРЕМИУМ

по категории 

СМАЗКИ
ПРЕМИУМ

2% 2% 5% 5%



Devon Extensive

РАЗВИТИЕ ПРОДУКТОВОЙ
ЛИНЕЙКИ 2023

ОСНОВНЫЕ МОМЕНТЫ:
• смена цвета канистр, этикетки
• усиление продукта (полностью синтетическая формуляция)
• фиксация спецификаций на этикетке

В 1 кв 2023 ЗАПЛАНИРОВАНО

ПОЛНЫЙ 
ПЕРЕЗАПУСК

линейки
PVL

ЗАПУСК 
линейки 
CVL

Speed Master 
Favorite

ЗАПЛАНИРОВАН ЗАПУСК 
2-х новых 
трансмиссионных продуктов: 
Multi ATF Dex 
VI / CVT

ЗАПЛАНИРОВАН ЗАПУСК 
2-х новых 
полностью синтетических
трансмиссионных продуктов: 
Devon Extensive 
75W-90 / 75W-140



РАБОТА РЕГИОНАЛЬНЫХ
МЕНЕДЖЕРОВ

ЕЖЕМЕСЯЧНЫЕ КОМАНДИРОВКИ К ДИСТРИБЬЮТОРАМ, 
совместные встречи с ключевыми клиентами

ЕЖЕНЕДЕЛЬНЫЕ ВСТРЕЧИ В ЭЛЕКТРОННОМ ФОРМАТЕ, 
обсуждение динамики продаж, вопросов развития, 
потребностей в новых SKU

СОВМЕСТНОЕ ПЛАНИРОВАНИЕ ПРОДАЖ/ЗАКУПОК 
на ежемесячной основе не только по дистрибьютору в целом, 
но и по ТОП 20 клиентам дистрибьютора

ОБЩИЙ ФОКУС РАЗВИТИЯ МЕНЕДЖЕРА И ДИСТРИБЬЮТОРА –
направлен на премиальный ассортимент

ВСЕ ВОЗНИКАЮЩИЕ СО СТОРОНЫ ДИСТРИБЬЮТОРА ВОПРОСЫ -
РЕШАЕТ МЕНЕДЖЕР



ТЕХНИЧЕСКАЯ
ПОДДЕРЖКА

ОБНОВЛЕННЫЕ КАТАЛОГИ 
ПРОДУКЦИИ И СРАВНЕНИЙ

СТРУКТУРИРОВАННАЯ РАБОТА 
С РЕКЛАМАЦИЯМИ

ПОНЯТНАЯ ПРОГРАММА
ИСПЫТАНИЙ

РАБОТА С ИНИЦИАТИВАМИ ДИСТРИБЬЮТОРА 
ПО НОВЫМ SKU, НАПРАВЛЕННЫХ НА РОСТ ПРОДАЖ



ОБУЧЕНИЕ

ДИСТАНЦИОННОЕ ОБУЧЕНИЕ 
персонала дистрибьюторов 
посредством выделенного федерального менеджера
по обучению и развитию

ОБУЧЕНИЕ по категориям
PVL • CVL• IND

ТЕСТИРОВАНИЕ ПЕРСОНАЛА 
после пройденного обучения

ОБУЧЕНИЕ ХПВ 
по группам товаров

УДОБНЫЙ дистанционный 
и временной ФОРМАТ

СТАРТ ОБУЧЕНИЯ: МАРТ 2023



УВЕРЕННОСТЬ В НАСТОЯЩЕМ!


	Boss 12 02 2023
	Программа Кофе Обед

